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CAPITOLUL 1

Ce îi face bogaþi 
pe oamenii bogaþi?

Într-o zi, dupã ºcoalã, lucram în biroul tatãlui meu cel bogat.
Aveam cam 15 ani în perioada aceea ºi eram foarte frustrat de
ºcoalã. Doream sã aflu cum sã mã îmbogãþesc, dar în loc sã
studiez subiecte de genul „Banii 101“ sau „Cum sã devii milio-
nar 102“, mã trezeam disecând broaºte la orele de biologie ºi
întrebându-mã cum oare mã va ajuta aceastã broascã moartã sã
devin bogat. Simþindu-mã frustrat în privinþa ºcolii, l-am între-
bat pe tatãl bogat: „De ce nu ni se predã la ºcoalã despre bani?“

Tatãl bogat mi-a zâmbit, a ridicat ochii dintre hârtii ºi mi-a
rãspuns: „Nu ºtiu, ºi eu m-am întrebat adeseori.“ A tãcut un
timp ºi apoi m-a întrebat: „De ce întrebi asta?“

„Ei bine,“ am rãspuns, „m-am plictisit de ºcoalã. Nu vãd sã
existe nicio concordanþã între ceea ce ni se cere sã studiem la
ºcoalã ºi lumea realã. Vreau doar sã învãþ sã fiu bogat. ªi cum mã
va ajuta o broascã moartã sã îmi cumpãr o maºinã nouã? Dacã
profesorul mi-ar putea spune cum mã va ajuta o broascã moartã
sã mã îmbogãþesc aº diseca mii de broaºte.“

Tatãl bogat a râs cu poftã ºi m-a întrebat: „Ce îþi rãspund pro-
fesorii când îi întrebi ce legãturã au broaºtele moarte cu banii?“

„Toþi profesorii mei spun acelaºi lucru,“ am rãspuns. „Rãs-
pund acelaºi lucru indiferent de câte ori îi întreb ce importanþã
are ºcoala pentru lumea realã.“

„ªi ce îþi spun?“
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Îmi spun: „Trebuie sã obþii note bune pentru a obþine o
slujbã bunã ºi sigurã,“ am rãspuns.

„Ei bine, asta îºi doresc majoritatea oamenilor“, mi-a rãspuns
tatãl bogat. „Majoritatea oamenilor merg la ºcoalã pentru a avea
o slujbã bunã ºi o anumitã siguranþã financiarã.“

„Dar eu nu vreau sã fac asta. Nu vreau sã fiu un simplu anga-
jat ºi sã lucrez pentru altcineva. Nu vreau sã îmi petrec viaþa
lãsând pe altcineva sã decidã câþi bani pot sã câºtig, când sã merg
la serviciu ºi când sã îmi iau vacanþã. Vreau sã fiu liber. Vreau sã
fiu bogat. De aceea nu vreau o slujbã.“

Pentru aceia dintre voi care nu aþi citit Tatã sãrac, tatã bogat,
tatãl bogat era tatãl celui mai bun prieten al meu. Cu toate cã a
pornit de la zero ºi nu avea nicio educaþie formalã, a devenit în
cele din urmã unul dintre cei mai bogaþi oameni din statul
Hawaii. Tatãl sãrac, adicã tatãl meu adevãrat, era un om ce deþi-
nea o educaþie înaltã, un oficial guvernamental extrem de bine
plãtit, dar indiferent de câþi bani câºtiga, era lefter la sfârºitul
fiecãrei luni. A murit fãrã niciun ban, nelãsând nicio urmã dupã
o viaþã întreagã de muncã grea. 

Unul dintre motivele pentru care am început sã studiez cu
tatãl bogat dupã orele de ºcoalã ºi la sfârºit de sãptãmânã a fost
faptul cã ºtiam cã nu primeam la ºcoalã genul de educaþie pe care
mi-o doream. ªtiam cã ºcoala nu deþinea rãspunsurile pe care le
cãutam, pentru cã tatãl meu adevãrat, tatãl sãrac, era însãrcinat
cu educaþia pentru întregul stat Hawaii. ªtiam cã tatãl meu ade-
vãrat, inspector general ºcolar, nu ºtia prea multe despre bani.
Ca atare, ºtiam cã sistemul de învãþãmânt nu mã putea învãþa ce
doream sã aflu. La vârsta de 15 ani, doream sã aflu mai degrabã
cum sã devin bogat decât cum sã devin angajatul unui bogat. 

Dupã ce asistasem la veºnicele certuri ale pãrinþilor mei pe
problema insuficienþei banilor, am început sã caut un adult care
sã mã poatã învãþa despre bani. Aºa am început sã studiez cu
tatãl bogat. Am învãþat cu el de la vârsta de 9 ani pânã am împli-
nit 38 de ani. Mã interesa educaþia. Pentru mine, aceasta a fost
„ªcoala de afaceri“ — ºcoala de afaceri a vieþii reale. Datoritã
celor învãþate de la tatãl meu bogat, am fost capabil sã mã retrag
din afaceri la vârsta de 47 de ani, deþinând libertatea financiarã
necesarã pentru tot restul vieþii. Dacã aº fi urmat sfaturile tatãlui
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sãrac — sfatul de a fi un bun angajat pânã la vârsta de 65 de ani —
aº munci încã ºi în ziua de azi, îngrijorat de siguranþa locului meu
de muncã ºi de planul meu de pensii, prin care banii au fost
investiþi în fonduri mutuale a cãror valoare scade constant. Dife-
renþa dintre sfaturile date de cãtre tatãl bogat ºi cel sãrac era micã.
Tatãl sãrac spunea mereu: „Mergi la ºcoalã, ia note bune, în aºa
fel încât sã-þi gãseºti o slujbã sigurã, fãrã pericole, ºi cu ºanse de
promovare.“ Sfatul tatãlui bogat a fost: „Dacã vrei sã fii bogat
trebuie sã fii afacerist ºi investitor.“ Problema mea era aceea cã la
ºcoalã nu mã învãþau cum sã fiu afacerist sau investitor.

De ce a fost Thomas Edison bogat ºi faimos

„Ce aþi studiat astãzi la ºcoalã?“ m-a întrebat tatãl bogat.
Dupã ce m-am gândit câteva clipe la modul în care îmi petre-

cusem ziua, am rãspuns: „Am studiat viaþa lui Thomas Edison.“
„Aþi studiat o persoanã foarte importantã,“ a spus tatãl

bogat. „ªi aþi discutat despre cum anume a devenit bogat ºi
faimos?“

„Nu.“ am rãspuns. „Am vorbit doar despre invenþiile lui,
cum ar fi becul.“

Tatãl bogat a zâmbit ºi mi-a spus: „Ei bine, deºi nu-mi place
sã-þi contrazic profesorii, totuºi nu Thomas Edison a inventat
becul, el l-a perfecþionat.“ Tatãl bogat mi-a explicat cã Thomas
Edison a fost unul dintre eroii sãi ºi îi studiase viaþa. 

„Atunci de ce se spune cã el a inventat becul?“ l-am întrebat.
„Au existat ºi alte becuri care fuseserã inventate înaintea lui,

dar problema era cã nu erau practice. Primele becuri inventate
nu ardeau suficient de mult. De asemenea, ceilalþi inventatori nu
reuºeau sã-ºi explice cum ar putea avea becul electric vreo va-
loare comercialã.“

„Valoare comercialã?“ am întrebat încurcat.
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„Cu alte cuvinte, ceilalþi inventatori nu ºtiau cum sã scoatã
bani din invenþia lor... pe când Thomas Edison a ºtiut,“ a adãu-
gat tatãl bogat.

„Deci el a fost inventatorul primului bec ce a putut fi folosit
ºi a ºtiut cum sã îºi transforme invenþia într-o afacere,“ am spus.

Tatãl bogat a încuviinþat: „Acest simþ al afacerilor pe care l-a
avut Thomas Edison a fãcut ca multe dintre invenþiile sale sã fie
foarte folositoare oamenilor. El a fost mai mult decât un investi-
tor, a fost fondatorul companiei General Electric ºi al altor com-
panii extrem de importante. V-au explicat asta profesorii voºtri?“

„Nu,“ am rãspuns. „Mi-aº dori sã o fi fãcut. M-ar fi interesat
mai mult subiectul. În schimb, eram plictisit ºi mã întrebam ce
relevanþã are Thomas Edison pentru viaþa realã. Dacã mi-ar fi
spus cum a devenit atât de bogat, aº fi fost mult mai interesat ºi
aº fi ascultat cu mult mai multã atenþie.“

Tatãl bogat a râs ºi mi-a spus cum a devenit inventatorul
Thomas Edison fondatorul multimilionar al unei corporaþii ce
valora miliarde de dolari. Tatãl bogat a continuat spunându-mi
cã Edison se lãsase de ºcoalã pentru cã profesorii sãi credeau cã
nu era suficient de inteligent pentru a obþine succese ºcolare. În
copilãrie, s-a angajat ºi vindea bomboane ºi reviste în trenuri. În
felul acesta, ºi-a dezvoltat talentul de vânzãtor. În curând, a
început sã îºi publice propriul ziar în ultimul vagon ºi a angajat
o echipã de bãieþi sã îi vândã nu doar bomboanele, ci ºi ziarul.
Tot în copilãrie, în aproximativ un an, a trecut de la statutul de
angajat la cel de patron, angajând vreo doisprezece alþi bãieþi. 

„Deci aºa ºi-a început Thomas Edison cariera de afacerist?“
am întrebat.

Tatãl bogat a încuviinþat ºi a zâmbit. 
„De ce nu mi-au spus profesorii acest lucru?“ am întrebat.

„Mi-ar fi plãcut foarte mult sã aud aceastã poveste.“
„Încã nu s-a terminat,“ a spus tatãl bogat ºi a continuat sã îmi

povesteascã istoria lui Thomas Edison. Edison s-a plictisit în
curând de afacerea sa din tren ºi a început sã înveþe cum sã
comunice în limbajul Morse, astfel încât sã se poatã angaja ca
telegrafist. În curând, Edison era unul dintre cei mai buni tele-
grafiºti din zonã ºi a cãlãtorit din oraº în oraº folosindu-se de
cunoºtinþele sale. „Datoritã celor învãþate ca tânãr întreprinzã-
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tor ºi ca operator de telegraf, a dobândit priceperea care l-a fãcut
om de afaceri ºi inventator al becului electric.“

„Cum l-a ajutat faptul cã a fost operator de telegraf sã devinã
un om de afaceri mai bun?“ am întrebat nelãmurit. „ªi ce legã-
turã are aceastã poveste cu faptul cã vreau sã devin bogat?“

„Dã-mi voie sã îþi explic,“ spuse tatãl bogat. „Vezi tu,
Thomas Edison a fost mai mult decât un simplu inventator. Încã
din copilãrie a devenit proprietarul unei afaceri. De aceea, a
devenit bogat ºi faimos. În loc sã meargã la ºcoalã, ºi-a dobândit
experienþa de afacerist necesarã pentru a avea succesul în lumea
realã. Mã întrebaseºi cum ajung oamenii bogaþi sã devinã bogaþi,
nu-i aºa?“

„Da,“ am rãspuns, dând din cap ºi simþindu-mã puþin jenat
cã îl întrerupsesem pe tatãl bogat.

„Experienþa dobânditã de el ca om de afaceri ºi ca operator
de telegraf este cea care l-a fãcut sã devinã faimos ca inventator
al becului electric,“ spuse tatãl bogat. „Ca telegrafist, ºtia cã sis-
temul de afaceri l-a fãcut pe inventatorul telegrafului atât de
faimos — un sistem alcãtuit din stâlpi, cabluri, oameni care ºtiau
sã îl foloseascã ºi staþii telegrafice. Tânãr fiind, Thomas Edison
a înþeles puterea sistemului.“

Am intervenit: „Adicã vrei sã spui cã, datoritã faptului cã era
om de afaceri, a înþeles importanþa sistemului. Sistemul era mai
important decât invenþia.“

Tatãl bogat a încuviinþat. „Vezi tu, majoritatea oamenilor
merg la ºcoalã sã înveþe sã devinã angajaþi ai sistemului; ei nu
reuºesc sã vadã imaginea de ansamblu. Cei mai mulþi nu vãd
decât valoarea slujbei lor doar pentru cã aºa au fost educaþi. În
felul acesta, ajung sã nu mai vadã pãdurea din cauza copacilor.“

„Deci majoritatea oamenilor preferã sã lucreze pentru sis-
tem, ºi nu sã-l deþinã,“ am adãugat eu.

Încuviinþând, tatãl bogat a spus: „Tot ce observã ei este
inventarea produsului, nu ºi sistemul. Majoritatea oamenilor nu
reuºesc sã înþeleagã ce anume îi face bogaþi pe cei bogaþi.“

„ªi cum se aplicã asta în cazul lui Thomas Edison ºi a becu-
lui electric?“ am întrebat.

„Ceea ce a fãcut ca becul electric sã aibã succes nu a fost becul în
sine, ci sistemul de cabluri electrice ºi generatoare care furnizau
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